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Con le bollette alle stelle cresce la preoccupazione sul
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Dire addio alle spese energetiche
E possibile. Ecco come.
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Vi presentiamo la nostra consociata: EnergikRa Spagnha
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ENERGIKA

Una scommessa vinta

editoriale

Il Premio Nobel per la Fisica Niels Bohr era solito dire
che “fare previsioni € molto difficile, soprattutto sul fu-
turo’. E aggiungerei, soprattutto nellenergia.

La storia dei mercati energetici e, infatti, stata caratte-
rizzata spesso da eventi dirompenti in grado di cam-
biare il corso delle cose in maniera del tutto inattesa e
raramente prevedibile. Questi “spiazzamenti” sono stati
perlopiu determinati dallintervento di variabili tecnolo-

Paolo Paglierani , " : ,
CEO Engrgika giche, politiche e economiche di grande portata.

Quando nel 1997 abbiamo fatto nascere Energika, abbiamo fatto una scom-
messa sul futuro. Una previsione che si e rivelata azzeccata. Aiutare le imprese
a risparmiare sui costi energetici sarebbe stata la scelta giusta. Una scelta vin-
cente. Allora, in quel lontano 1997 non ci aspettavamo certo di crescere sino ad
arrivare a 35 dipendenti, una nuova sede in Spagna e tanti altri progetti. Ma la
grande energia che muove Energika, € il team che la compone.

E a loro che va il mio ringraziamento, perché se Energika oggi & una realta con-
solidata, in espansione e che aiuta tante aziende a risparmiare, dietro ce il loro
lavoro.
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E possibile gestire il
costo dell’energia?

Con le bollette alle stelle cresce la preoccupazione sul

futuro delle imprese, ma si puo rimediare

=T (5

Abbiamo il piacere di intervistare Agostino Demaurizi,
socio e direttore commerciale di Energika.
In questa intervista affrontiamo un tema molto caldo e che
riguarda tutte le imprese del Paese: il costo dellenergia

Sappiamo che Energika
si rivolge principalmente
a imprenditori del setto-
re industriale e del ter-
ziario, con lobiettivo di
ottimizzare e ridurre i co-
sti e i consumi energeti-
ci dei clienti. In una fase
come quella attuale e
ancora possibile riuscire
a risparmiare?

La fase attuale e molto particolare,
percheassistiamoadunariduzionedei
costi e del prezzi energetici, rispetto ai
mesi scorsi, dovuta a qualcosa di im-
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Agostino Demaurizi
Direttore Comm. Energika

portante e inedito. LEu-
ropa e intervenuta met-
tendo un tetto al prezzo
del gas e innescando
un meccanismo che ha
avuto un effetto positivo
sui mercati, riducendo il
prezzo del gas e, di con-
seguenza, anche quello
dellenergia elettrica. |l
momento attuale vede
tariffe quasi pre-guerra, non partico-
larmente basse ma neppure altissi-
me come nella scorsa estate. Questo
meccanismo, che molti auspicavano,
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e riuscito a ridurre la parte speculati-
va del mercato, che nellultimo perio-
do era molto forte.

Altro fattore e stata la bassa doman-
da data dalle temperature piuttosto
miti di questo periodo. Tutto questo
ha portato a una condizione di prezzi
piu sostenibill.

Sembra positivo, ma e proprio que-
sto ilmomento in cui bisogna fare piu
attenzione, perche probabilmente ci
sara un rialzo, non appena la con-
tingenza di questi due fattori verra
meno.

Quali sono i vantaggi che un im-
prenditore potrebbe ottenere rivol-
gendosi a Energika?

Monitorare il mercato, valutare per
chi ha contratti flessibili la possibili-
ta di fissare il prezzo, ma, soprattutto,
ridurre la dipendenza dalla rete inve-
stendo nelle rinnovabili restano tutte
pratiche necessarie per ottenere un
Vero risparmio.

Abbiamo visto come questa situazio-
ne altalenante ci ponga lurgenza di
ripensare realmente al proprio fabbi-
sogno energetico, cercando di essere
| piu efficienti possibile, ma anche di
sfruttare il piu possibile lautoprodus-
zione di energia in modo rinnovabile.
Con Energika un imprenditore puo
avere una guida in un mercato com-
plicato sia per le condizioni contrat-
tuali che per le molteplici offerte che
vengono proposte. Spesso compara-
re le offerte diventa quasi un lavoro
nel lavoro e non tutti hanno il tempo
O le capacita per destreggiarsi in un
mercato in continua evoluzione.

Energika ha | canali aperti con tutti i
fornitori e, gestendo oltre 700 clienti e
1000 utenze, siamo quotidianamente
in trattativa con i fornitori, riuscendo a
capire quali sono | piu convenienti e
competitivi in quel singolo momento.
Altro fattore importante e la cono-
scenza, sia di normative, tariffe, credi-
ti dimposta ecc.. sia dei meccanismi

Con Energika un imprenditore

pUO avere una guidain un
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per ottenere agevolazioni che, se non
conosciute, vengono perse.

Energika serve al cliente sia come
consulente sia a livello ingegneristi-
co, per efficientare al meglio la pro-
pria azienda, lavorando su piu fronti.

Il settore energetico italiano e mol-
to competitivo, tanto che noi tutti
riceviamo decine di telefonate ogni
settimana con le offerte piu dispa-
rate. Cosa differenzia Energika dai
suoi concorrenti e perché dovrem-
mo sceglierla come operatore di fi-
ducia?

Quello che ci contraddistingue e che
non siamo unazienda appena nata,
ma siamo qui dal 1997, e fin dallini-
Zlo avevamo capito che la strada mi-
gliore era quella di gestire la bolletta
a 360°, sia sotto laspetto prezzo, che
sotto quello dei consumi.

Fin dallinizio avevamo

capito che la strada

migliore era quella di

gestire la bolletta a
360°, sia sotto laspe
prezzo, che sotto

quello dei consumi

E questo gioco di squadra a render-
Cl vincenti, rispetto ad altri che ma-
gari sono piu concentrati solo su un
aspetto.

Poi aggiungo che ci sta dando mol-
ta soddisfazione la nostra esperienza
IN Spagna, dove siamo da un anno e
mezzo con Energika Spagna. Questo
Cl permette di avere una visione di
quello che accade anche in un altro
Paese, ad esempio per il Price Cap,
che la Spagna aveva gia introdotto, ci
ha permesso di affrontarlo con un'e-
sperienza diretta conoscendone gia
IN anticipo i possibili effetti.

Poi, comunque, permettetemi di ag-
giungere che siamo unazienda ben
strutturata che e raddoppiata negli ul-
timi anni, con una trentina di persone
attive e siamo sempre alla ricerca di
personale per soddisfare le crescenti
esigenze del nostri clienti.
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Conosciamoci

Questa rubrica presenta il team Italo-Spagnolo di ENERGIKA.

In ogni numero intervista doppia ai nostri colleghi

Federica Mossa
Ingegnere Responsabile
Uff. Tecnico e Consulenza

Siamo sorelle.

A febbraio festeggio 11 anni!

Da sempre amo sia le materie
scientifiche che quelle umani-
stiche ma al Liceo mi affasci-
nava capire come funzionas-
sero le cose e per questo sono
diventata ingegnere! Gran par-
te del mio lavoro pero non e
davanti a un foglio di calcolo
ma a contatto con le persone
e questo mi piace molto.

Lasciatemi indovi-
nare: siete parenti

Da quanti tempo
siete in ENERGIKA?

In due ruoli cosi di-
versi poi?

e

Elena Mossa
Responsabile
Uff. Marketing

Eh si, siamo sorelle!

Fede e in Energika da una vita
ormai, io invece sono una new
entry. sto per festeggiare il pri-
Mo anno!

Siamo sempre state molto di-
verse, con anche inclinazioni
e predisposizioni molto diver-
se.. al punto che in famiglia ci
scherzano su dicendo che se
una cosa hon piace a una delle
due, sicuramente piacera tan-
tissimo allaltra! lo ho sempre
avuto la predisposizione per le
lingue, mi piace stare al cen-
tro dellattenzione, intrattene-
re gli altri e amo larguzia e la
brillantezza intellettuale: dopo
la laurea in traduzione e inter-
pretariato, quindi, ho scelto di
trasferirmi in Belgio e prose-
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Anche se siamo molto diver-
se andiamo daccordo (ora che
siamo adulte!) e fuori dal lavoro
ci accomuna e ci fa frequenta-
re la passione per il buon cibo,
tratto distintivo di famiglia.

Vorrei che Energika fosse
sempre di piu un punto di rife-
rimento non solo dal punto di
vista lavorativo ma anche per
il benessere e la crescita del-
le persone, quindi oltre a con-
tinuare la nostra espansione
commerciale sogno classi di
yogda in pausa pranzo e un asi-
lo aziendale... ce la faro!

Vi frequentate an-
che fuori dal lavoro?

Cosa vorresti realiz-
zare in ENERGIKA?

guire gli studi con un master in
comunicazione business mul-
tilingue, per poter imparare,
oltre a comunicare, come co-
municare efficacemente.

Non siamo mai uscite tan-
to insieme in realta, abbiamo
cominciato soprattutto re-
centemente, dopo il mio tra-
sferimento a Rimini. E uno dei
motivi per cui sono contenta
di aver cambiato cosi repenti-
namente vita e proprio perche
lavorare in Energika e trasferir-
mi mi ha dato la possibilita di
coltivare di piu il rapporto con
Fede.

Beh, spero di vederla crescere
sempre di piu e mi piacerebbe
che pian piano fossimo pre-
senti anche, in particolare, sui
mercati francofoni, in modo da
poter tornare a parlare un po
francese! Pero sempre man-
tenendo la grande umanita e
attenzione al dipendente e al
cliente che ci contraddistin-
guono: non siamo una multi-
nazionale fredda e impersona-
le, ma coltiviamo un approccio
moderno secondo cui dipen-
denti e clienti felici rendono
grande unazienda. E non e
scontato!

Non siamo una multinazionale
fredda e impersonale, ma
coltiviamo un approccio
moderno secondo cul
dipendenti e clienti felici

rendono grande unazienda
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Dire addio alle

spese energetiche

Progettare e attuare il distacco dallacquisto di energia dc_li,.-a—f_“'l.'l

vari produttori e rendersi autonomi nella produzione del
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proprio fabbisogno di consumi e possibile. Ecco come
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Chiara Magnani, ingegnere che lavora da anni in
Energika, di cui e anche socia, e il direttore operativo.
A lel chiediamo quali sono | passi che unazienda
deve intraprendere per rendersi autonoma

Partiamo dalla doman-
da classica. E possibile
rendersi autonomi nella
produzione di energia?

La risposta a questa do-
manda classica non e cosi
semplice in realta. Molto
dipende dalla tipologia
di utenza, se parliamo di
una casa o di unazienda
manifatturiera da milioni

di kWh di consumo sicuramente le va-
lutazioni sono diverse. Per una piccola
utenza puo essere piu semplice con

energeticamente

Chiara Magnani
Direttore Operativo

lutilizzo di sistemi di accumulo; anche

e

per i grandi consumato-
r comunque e possibile
svincolarsi dalla totale di-
pendenza dalla rete, pun-
tando su efficienza ener-
getica e autoproduzione
di energia da fonti rinno-
vabili e non. In ogni caso
anche raggiungere non
lassoluta indipendenza
ma una quota parte di au-

toproduzione puo essere molto im-
portante e contribuire a ridurre consi-
derevolmente la spesa energetica.
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Quali sono i passi che Energika com-
pie come consulente per le aziende
per raggiungere questo obiettivo?

Si deve partire auspicabilmente da
unattenta analisi dei consumi del
cliente. Lideale e una diagnosi ener-
getica dove, facendo una fotografia
dei consumi dello stabilimento e dei
suoi impianti, si riescono ad identifi-
care delle inefficienze che, se sana-
te, possono portare ad un immediato
risparmio energetico. Naturalmente
produrre energia da rinnovabili € non
e una delle importanti opzioni a dispo-
sizione, ogni impianto deve essere di-
mensionato accuratamente in modo
da soddisfare le richieste delle utenze
che sono servite. Energika inizia con
uno studio di fattibilita dove, accan-
to al dimensionamento preliminare

dellimpianto, andiamo ad indagare
la producibilita, la quota di autocon-
sumo, la possibilita di remunerazio-
ne dellenergia immessa in rete e le
incentivazioni/finanziamenti  dispo-
nibili. SI prosegue poi con una pro-
gettazione esecutiva al fine di stilare
un capitolato delle opere che servira
per richiedere le offerte di realizza-
zione alle ditte installatrici. La nostra
esperienza e la nostra indipendenza
da qualsiasi costruttore o installatore
Ci permettono di essere a flanco del
cliente per aiutarlo nella scelta.

Quanto e, ovviamente indicativa-
mente, il risparmio che un'azienda
puo raggiungere rendendosi auto-
noma?

Il risparmio e, naturalmente, molto

Si deve partire sempre da

- TR

unattenta analisi dei
consumi del cliente
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variabile, dipende dal profilo di consu-
mo del cliente, dalla tipologia di im-
pianto, dalla disponibilita di superficie,
dalla possibilita di realizzare un auto-
consumo a distanza... In generale con
una buona attivita di studio di fattibili-
ta e progettazione possiamo realizza-

re impianti che coprono il fabbisogno
aziendale da un 30% fino anche ad un
80-90%.

Che tempi puo avere questa opera-
zione?

Oggi il mercato di questi impianti e
condizionato spesso da tempi di con-
segna dei materiali incerti e, alcune

volte, lunghi. Proprio per questo sono
importanti secondo me due fattori:
innanzitutto affidarsi ad esperti pro-
gettisti che possono aiutare il cliente
nella scelta di unimpresa che realizza
limpianto, dove tempi di consegna e
caratteristiche tecniche sono aspetti
fondamentali per la valutazione della
proposta. Il secondo fattore e partire il
prima possibile! Liter di realizzazione
di un impianto fotovoltaico di una cer-
ta potenza puo arrivare anche ad un
anno, dalla fattibilita allallaccio, quindi
non ce tempo da perdere se si vuole
cominciare a risparmiare!

In generale con una buona attivita di
studio di fattibilita e progettazione
possiamo realizzare impianti che
coprono il fabbisogno aziendale da un
30% fino anche ad un 80-90%
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Spagna, futura “locomotiva”
energetica d'Europa?

Vi presentiamo la nostra consociata: Energika Spagna

La crisi energetica mondiale ha modificato gli equilibri
economici ed oggi la Spagna, che sin dallinizio e stato uno
del Paesi “capofila’ del piano NextGenerationEU, si trova ad un
passo dallessere leader mondiale nel settore dellenergia pulita

Quali sono le ragioni che
ci portano a concludere
che la Spagna potrebbe
diventare la futura “loco-
motiva” energetica d’'Eu-
ropa?

Sebbene la Spagnha venga
considerata da anni come
uno dei grandi protagoni-
sti in tema di energie rin-
novabili - fino a poco tem-
po fa esclusivamente nel

contesto della crescente preoccu-
pazione per gli effetti del cambio cli-
matico -, la grave crisi energetica che

- .

Alejandro Besteiro Copa
Direttore sviluppo e
business Spagna

si € scatenata lo scorso
anno, come conseguen-
za dellinvasione russa
in Ucraina, ha rafforzato
queste prime impressio-
ni che descrivevano la
Spagna come la futura
‘locomotiva’ energetica
d'Europa.

Fatto salvo che nellat-
tualita sono varie le cau-
se o i motivi che ci fanno

affermare - a noi e ad altri professio-
nisti del settore - quanto sopra, riten-
go che potremmo riassumere le prin-
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cipali ragioni a sostegno dellassunto
"Spagna locomotiva energetica dEu-
ropa” con la leadership di questo Pa-
ese in tema di energia solare ed eo-
lica e la sua posizione strategica per
quanto riguarda lapprovvigionamen-
to di fonti di gas.

Potrebbe darmi qualche dettaglio
su queste ragioni, cioe “la sua lea-
dership nellenergia solare ed eoli-
ca” e “la sua posizione geografica
strategicarispetto alle fonti di gas”?
Attualmente la Spagna e lottava po-
tenza mondiale perquantoriguardala
capacita totale di energie rinnovabili,
occupando il secondo posto in Euro-
pa in termini di capacita eolica totale
(il primo posto e occupato dalla Ger-
mania). Altresi, risultano chiave i dati
forniti da altri rapporti ufficiali - redat-
ti durante lultimo anno -, nei quali si
sottolinea che nel 2021 la Spagna ha
raggiunto un nuovo record in termi-

ni di installazione fotovoltaica con 4,9
GW di capacita installata, un +44% ri-
spetto al 2020.

Dallaltro lato, rispetto alla posizione
geografica strategica della Spagna
per quanto riguarda lapprovvigiona-
mento di gas, dobbiamo sottolineare
che uno degli obiettivi piu rilevanti in-
dividuati dallUnione Europea nel 2022
e quellodicercare nuove alternative al
gas russo, che nel 2021 rappresentava
il 38% del gas naturale che si consu-
mava in Europa. Per il raggiungimento
del succitato obiettivo, la Spagna po-
trebbe giocare un ruolo chiave data la
sua posizione geografica e strategi-
ca, che fa di essa una possibile nuova
porta di entrata del gas per lapprovvi-
gionamento europeo.

Il succitato obiettivo dellUE passa
dalla diversificazione dellapprovvi-
gionamento attraverso maggiori im-
portazioni di gas naturale liquido e
la costruzione di nuovi gasdotti. Per

La Spagna e lottava potenza mondiale
per guanto riguarda la capacita totale
di energie rinnovabili, occupando il
secondo posto in Europa in termi?

capacita eolica totale
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quanto riguarda la fornitura di gas
naturale liquido, e chiara ed evidente
lopportunita per la Spagna, conside-
rando che e il Paese con il maggior
numero di impianti di rigassificazione
in Europa.

Si sottolinea pol che unalternativa
rilevante e lapprovvigionamento di
gas dallAfrica, dato che il Continen-
te possiede circa il 7% delle riserve
mondiali di gas naturale. Da questo
punto di vista, limportanza della pe-
nisola iberica dipendera nel breve
periodo dallo sviluppo delle relazioni
con lAlgeria.

Infine sara determinante poter valu-
tare la capacita della Spagna di poter
trasportare il gas al resto d'Europa,
utilizzando le diverse interconnessio-
ni.

Quali circostanze potrebbero con-
dizionare la Spagna a diventare uno
dei leader energetici europei?

Nonostante possa risultare ridon-
dante o elementare, per diventare un
leader energetico a livello europeo

e mondiale, la Spagna dovra porta-
re avanti una serie di misure, piani e
progetti che creino le condizioni poli-
tiche, economiche e giuridiche che le
garantiscano detto ruolo. Non si tratta
di essere semplicista, ma | principali
ostacoli o problematiche proverranno
proprio da come la Spagna interpre-
tera il ruolo che dovra giocare.

La penisola iberica dovra essere allal-
tezza delle circostanze: giocare bene
questa partita puo comportare un pri-
ma ed un dopo economico senza pre-
cedenti nella storia del Paese. Inoltre,
si dovra lavorare con grande energia
sulla materia normativa, garantendo
una maggiore agilita nei tramiti buro-
cratici ed amministrativi, superando
la problematica dei tempi lunghi, che
generano incertezza e disincentiva-
no enormemente gli investimenti pri-
vati nel settore. Sara necessario che
| governi nazionale ed "autonomicos”
(regionali) lavorino sulle tempistiche,
sulle difficolta e sugli ostacoli che
possono impedire il naturale sviluppo
di progetti di energie rinnovabili.

La Spagha potrebbe giocare
un ruolo chiave data la
sua posizione geografica

e strategica che fa di

l essa una possibile nuova
1 porta di entrata del gas
per lapprovvigionamento

europeo
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Audit energetico:
obbligo o0 necessita?

Energika puo aiutarti

Dal 2014 lAudit Energetico, o Diagnosi Energetica, e
obbligatorio, su base quadriennale, per tutta una serie di
categorie dimprese, fra cui, ad esempio, le grandi imprese e
le cosiddette imprese energivore. IL 2023 e, quindi, lanno di
obbligatorieta per moltissime aziende ma... sono le uniche a
dover pensare ad eseguire una diagnosi energetica?

Cos'e un audit energetico?

Si tratta di un check-up completo
dellazienda, unistantanea che per-
mette di capire esattamente dove
viene utilizzata lenergia e dove ven-
ga, 0 meno, sprecata. Unaccurata
analisi, preferibilmente periodica,
permette di individuare eventuall
inefficienze, creare strategie corretti-
ve ad hoc e tenere monitorati la ge-
stione dellenergia e i risultati di effi-
cientamento raggiunti.

Ogni azienda e fatta a modo suo, ha
specifiche peculiarita, abitudini e di-

i .

verse risorse naturali disponibili a se-
conda del sito in cui sorge: non esiste,
quindi, una soluzione che vada bene
per tutti indistintamente, ma occor-
re uno studio dettagliato della realta
aziendale e dei processi produttivi,
perfino del territorio circostante, sot-
to il profilo dellefficienza energetica,
per valutare le diverse opportunita di
intervento e tutte le iniziative tecni-
che-gestionali possibili, con lobietti-
vo di trovare la soluzione che possa
rispondere alle esigenze specifiche di
ogni sito di consumo.
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Basterebbe questo a rendere la dia-
gnosi energetica periodica una ne-
cessita per tutti i tipi di imprese, indi-
pendentemente dalle dimensioni o
dallobbligatorieta.

Progettare auditannuali,invece dicon-
templare, qualora si fosse di fronte ad
una scelta obbligata, una sola diagno-
si nellanno di obbligatorieta, permet-
te una migliore gestione dellenergia e
un miglior controllo dei risultati otte-
nuti, in quanto consente di plasmare
le soluzioni sulla base dellevoluzione
progressiva dellazienda, monitorare
la spesa energetica in maniera conti-
nuativa e spalmare eventuali investi-
menti su un periodo di tempo piu lun-

go.

Ancora di piu in tempi di grande vola-
tilita dei prezzi come questi, la corretta
gestione dellenergia e la limitazione
degli sprechi, possono portare a con-

siderevoli diminuzioni nei consumi €,
di conseguenza, a un taglio sensibile
della spesa energetica. Dopo un au-
dit, ad esempio, e possibile valutare la
possibilita direndersiil piu possibile in-
dipendenti dalla rete di distribuzione,
sfruttando le peculiarita del territorio
circostante per autoprodurre energia
grazie alle rinnovabili. Sebbene sia
estremamente difficile soddisfare la
totalita del fabbisogno energetico di
un sito di consumo esclusivamente
con lenergia prodotta da rinnovabili,
questa, unita a delle buone pratiche
di gestione dellenergia, permette nel-
la maggioranza dei casi di abbassare
sensibilmente la spesa energetica an-
nuale. E si tratta soltanto di una delle
soluzioni possibili.

Non solo. Molto spesso una diagnosi
energetica aggiornata e fondamenta-
le per poter accedere a bandi di finan-
ziamento e agevolazioni, o per avere
un punteggio piu alto di altre aziende




richiedenti che ne siano sprovviste.

Conclusioni

Energika, in qualita di E.S.C.O. certifica-
ta e grazie ad alcuni membri del team
tecnico, qualificati come Esperti in
Gestione dellEnergia secondo la nor-
ma UNI CEIl 11339, da parte di SECEM,
organismo accreditato da ACCREDIA,
svolge lattivita di audit energetico in-
dustriale gia da prima dellentrata in
vigore del decreto che, nel 2014, lha
reso obbligatorio per alcuni tipi di
aziende. Questo perche riteniamo sia
unopportunita irrinunciabile per ridur-
re il costo dellenergia, per ogni tipo-
logia di azienda.

| nostri servizi sono, infatti, rivolti a so-
cieta, piccole, medie e grandi impre-
se, enti pubblici e privati, industrie e
operatori commerciali interessati a
ricercare ogni opportunita finalizzata
alla riduzione dei costi energetici.

Il nostro team e in grado non solo di
seguire in prima persona tutte le fasi
del processo, dalla raccolta dati tra-
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mite sopralluogo sul campo alla ste-
sura e presentazione della relazione
con le proposte di efficientamento,
grazie anche allausilio di uno specia-
le software specifico sviluppato da
Energika, ma puo anche progettare
tutti gli interventi correlati, incluso il
fotovoltaico.

Essendo indipendenti da ogni instal-
latore e fornitore di materiali, proget-
teremo limpianto in funzione delle
vostre reali esigenze e del vostro sito
di consumo, aiutandovi a trovare il for-
nitore che presenta il miglior rapporto
qualita-prezzo, per ottenere il miglior
risultato possibile.

Inoltre, i nostri clienti beneficiano di
un servizio di costante aggiornamen-
to sui prezzi di energia elettrica e gas
e sulluscita di nuovi bandi di finanzia-
mento a tema energia.

Contattaci per maggiori informazioni!

tel.: 0541 701306 - 0541 791307
email: info@energika.it
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Guida all’'Uso

Consapevole

dell’Energia
ALL'USO

Un manuale pratico per risparmiare CONSAPEVOLE
sui costi delle bollette energetiche DELL'ENERGIA

ENGAGE

Un manuale
pratico per

risparmiare
sui costi
delle bollette
energetiche

autore: Paolo Paglierani
casa editrice: Engage

«LLa mia esperienza imprenditoriale mi ha portato a scrivere questo testo a se-
guito delle numerose occasioni in cui mi sono reso conto di quanto gli im-
prenditori abbiano bisogno di informazioni semplici e chiare riguardo il tema
energial Soprattutto in momenti di grande apprensione come quello che stia-
Mo attraversando e fondamentale disporre di conoscenze per far fronte alle
necessita dellimpresas.

Questo manuale pratico si prefigge uno scopo preciso: quello di contribuire prin-
cipalmente a fornire informazioni a supporto delle decisioni nel settore delle-
nergia per la tua azienda. Il testo, dunque, € pensato principalmente per tutti gli
iImprenditori, responsabili di reparto e anche consulenti che hanno bisogno diin-
formazioni per decidere in un ambito divenuto molto importante, quello dellef-
ficienza energetica. Partiamo dal principio: da cosa e dato il costo dellenergia?

Scarica gratuitamente il libro in formato Kindle da Amazon



https://www.amazon.it/Guida-allUso-Consapevole-dellEnergia-risparmiare-ebook/dp/B0BDZ88YQD

La Fiera dell’'Energia

Segqui sui nostri social tutte le novita
sul mercato dellenergia

¥ energikasririmini ©O) energika_it

Y companyenergika-sri
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Contatta info@energika.it dicendo di essere in
possesso di questo voucher e ricevi una

consulenza GRATUITA
per ridurre il costo
energetico della tua
azienda
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ENERGIKA

RISPARMIO ENERGETICO

COMUNITA'
ENERGETICHE
RINNOVABILI

Una comunita di cittadini, attivita
commerciali, pubbliche amministrazioni
locali o imprese che produce e autoconsuma
energia da fonti rinnovabili

.
S
o

e Autoconsumo + cessione energia in surplus
in rete con divisione dei ricavi fra i soci

e Risparmio in bolletta

e Autonomia energetica e decarbonizzazione

Kk Contattaci per
saperne di piu!

Il,r TELEFONO
:‘ . +39 0541 791 306
-

MAIL
info@energika.it

SITO
@ www.energika.it

ENERGIKA

RISPARMIO ENERGETICO
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